
证券代码：300865 证券简称：大宏立

成都大宏立机器股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2020-001

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

广发证券 代川 西南证券 赵千里 海通证券 余炜超

大成基金 朱倩 诺德基金 牛致远 西藏明曜资产管理有

限公司 彭凌

时间 2020 年 9 月 2 日

地点 成都大宏立机器股份有限公司会议室

上市公司接待人

员姓名

董事长 甘德宏 财务总监 LI ZEQUAN 董秘 高勇

投资者关系活动

主要内容介绍

一、下游行业发展情况以及对破碎筛分行业的影响

答：随着十八大将生态文明建设纳入中国特色社会主要事业总

体布局，国家环保政策的逐步收紧，砂石行业具有以下几个特

点：1、天然砂供给大幅下降，机制砂产销量持续增长；2、砂

石矿山规模在逐年上升；3、砂石行业由小砂石厂和大量个体

户逐步转变为以大中型砂石矿山企业、水泥厂、建材集团、地

方国企为主，生产方式由小规模、粗放式、高度分散的生产转

为规模化、集约化、工业化的生产。随着国家基础建设工程的

大量实施，对砂石骨料需求持续攀升，将给砂石骨料破碎筛分

设备行业带来巨大的发展空间。

二、砂石设备行业有多少家竞争对手，下游行业集中度增加，

对公司发展有什么影响？

答：本行业共计约 700-800 家砂石设备企业，随着下游砂石骨



料行业集中度的增加，对砂石设备企业的综合实力要求越来越

高，行业排名前列的企业在竞争中越来越具有优势。

三、公司的设备价格在行业中处于一个什么样的水平？公司毛

利率比较稳定，随着大客户越来越多，毛利率会升高还是降

低？

答：公司设备的价格是进口设备价格的一半到三分之二；公司

毛利率比较稳定，是因为公司销售策略选择，维持合理的利润，

让利于客户，让客户体验到公司产品的高性价比。

四、公司产品定位中高端，体现的纬度是那些？

答：主要体现在：公司产品设计完善、性价比较高，智能化程

度，环保；同时，公司能够根据客户需求整体设计规划，24

小时的服务响应等方面。

五、与竞争对手相比，大宏立的优势体现在哪里？

答：公司核心竞争力在于：1、公司具有集设计、制造、服务

于一体的整体解决方案优势；2、具备国内领先的技术研发能

力；3、营销网络优势：公司建立了 200 多人的销售队伍，覆

盖了全国范围内主要的砂石骨料生产区域以及重点开发东南

亚市场。

附件清单（如有）

日期 2020 年 9 月 2 日


