
证券代码：300865 证券简称：大宏立

成都大宏立机器股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2022-001

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

信达证券 刘卓

时间 2022年 1月 18日 13:00-15:30

地点 成都大宏立机器股份有限公司大邑总部

上市公司接待人

员姓名

总经理兼财务总监：LI ZEQUAN （李泽全）

证券事务代表：黎冉

投资者关系活动

主要内容介绍

一、介绍公司基本情况介绍

(一) 由总经理兼财务总监 LI ZEQUAN（李泽全）向投资者

介绍公司基本情况、公司主要产品。

(二) 互动交流环节：

问题 1：公司产品主要应用于哪些方面？产品的核心指标

有哪些呢？

答：公司产品为绿色环保智能砂石矿山破碎筛分成套设

备，主要应用于金属矿产行业、房地产建设、新型城镇化建设、

铁路公路机场水利水电等基础设施建设中，应用场景广泛。公

司产品主要核心指标为产量和稳定性，产量直接决定了效益，

与企业经济效益相挂钩，稳定性关系机器间联动能力，良好的

稳定性保障机器设备产能发挥稳定，可以提高产成品质量、降

低生产成本，实现企业经济效益最大化。



问题 2：公司产品有哪些竞争优势？

答：系统集成化，公司产品由硬件软件相辅相成，硬件机

器设备搭配软件系统实现产品智能化、大型化、信息化、现代

化、集约化、品质化发展；个性化定制服务，根据客户个性化

需求，公司对破碎筛分成套生产线（绿色环保智能破碎工厂）

选用的设备及配件可进行单独设计，其布局和设备配置具有一

定的非标准化特征，贴合客户需求，满足客户需要，实现客户

所想；产品齐全种类丰富，公司经过多年的技术研发、创新和

积累，开发出全系列多层次的成套产品体系，包括液压圆锥式、

高效冲击式、颚式等破碎机系列，振动式分选筛系列等十余个

系列和七十余种产品，形成了覆盖砂石矿山生产过程中给料、

破碎、筛分、输送等各个环节的完整产品体系。

问题 3：公司客户集中度如何？

答：公司客户集中度较低且主要客户变化较大。首先，破

碎筛分成套设备为固定资产投资，正常使用寿命为 3-5年，受

限于产品性能和客户资金实力等多重因素，连续投资建设多个

矿山项目并成为公司重大客户的概率较小；其次，砂石骨料作

为一种大宗固体建设材料，高昂的物流成本是其实现市场扩张

的先天瓶颈，一般在 100公里之内的市场半径才能实现最优配

置，砂石生产场具有明显的区域性。

问题 4：公司提高市场占有率的措施有哪些呢？

答：专注于产品本身，提高企业自主研发能力和创新能力，

不断增强公司高品质产品的供应能力以满足现有客户兼拓展

其他客户的市场应用需求，提升公司综合竞争力；积极开拓产

品市场，强化品牌营销建设，公司持续深化与现有客户的合作，

积极开发新客户，拓宽市场范围；加强研发，公司进一步加大

研发投入，大力引进理论功底扎实和经验丰富的高层次人才，

不断提高自主研发能力和创新能力，为公司的可持续发展提供

强有力的保障。开拓易损件配件市场，易损件更换频率高，结



合公司近年来配件销售情况，易损件市场具备一定的开发潜

力，公司计划围绕产品上游开展相关业务，完善公司业务产业

链条、增强公司持续造血能力。

二、参观大宏立厂区、生产车间

附件清单（如有） 无

日期 2022年 1月 18日


